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Proksemika jest interdyscyplinarng naukg z pogranicza psychologii,
socjologii, kulturoznawstwa 1 filozofii, zajmujaca si¢ percepcja!
sposobem wykorzystania przestrzeni przez ludzi. Niniejsza ksigzka
referuje stan badan proksemiki dotyczacych wplywu zachowan
przestrzennych negocjatora i ich obserwacji na realizacje celow
negocjacji oraz analizuje rozumowania, ktére pozwalaja na
podstawie tej wiedzy budowaé proksemiczne taktyki negocjacyjne,
czyli taktyki wykorzystujace S$rodek, jakim sg zachowania
przestrzenne lub ich obserwacja, do realizacji celow typowych dla
negocjacji. Praca omawia wazniejsze typy proksemicznych taktyk
negocjacyjnych, okre§la ogoélne warunki ich skuteczno$ci oraz
sposob uszczegdlowiania si¢ tych warunkéw w  konkretnych
sytuacjach dziatania.

Ksigzka jest systemowa, czyli dokonywang w kontekScie szerszej
teorii, oraz systematyzujaca, to jest porzadkujaca dostepng wiedze
empiryczng, analiza mozliwosci wykorzystania proksemiki w
tworzeniu taktyk negocjacyjnych. Jej analizy na przykladzie
proksemiki pokazujg role, jakg w metodycznym tworzeniu taktyk i
strategii dziatania pelnig rozstrzygnigcia dotyczace natury cztowieka,
spoteczenstwa 1 ludzkiego dziatania, tradycyjnie zaliczane do
filozofii. Ujawniajac i badajac role tych zalozen w tworzeniu taktyk
proksemicznych, niniejsza monografia wtacza si¢ do wspodlczesnego
nurtu nauk aplikacyjnych, ktére wykorzystuja wiedze filozoficzng
przy opracowywaniu rozwigzan, a zarazem podejmuje klasyczng-
siggajacag Platona i1 Arystotelesa - tradycje filozofii praktyczne;.



