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Negocjacje

w stosunkach

Autor ukazuje geneze i rozwdj dzialan negocjacyjnyvch w swiecie, eksponujge
przy tvm szczegolny dorobek swiata anglosaskiego. Traftie wymuje fenomen
i specyfike procesu negocjacyinego Unii Europejskiej. Prezentuje charakte-
rystyke pojec (kategorii) wiedzy o negocjacjach miedzynarodowych, problemy
pertrakiacji, rokowan i przetargu interesow. Glowng uwage skupia na negocja-
cjach dyplomatyeznyeh, ale wskazuje rowniez na inne formy negocjacji. Czyni
wyrazne rozroznienie na negocjacje dwustronne i wielostronne oraz na nasta-
wienia kooperacyjne i rywalizacyjne. Szeroko charakteryzuje organizacyjne
problemy negocjacji, ich fazy i zadania czlonkow zespolow negocjacyjnych.

{Prof. dr hab. Kazimierz Lastawski

z recenzji wydawniczey).

Jest to swietna ksigzka naukowa. Autor demonstruje w niej bardzo glebokq
znajomosc¢ problematyki negocjacji migdzynarodowyveh, co zawdzigcza be-
nedyktynskim badaniom oraz w duzym stopniu prowadzonym przez siebie
wykladom na temat negocjacji migdzynarodowych w Instytucie Stosunkow
Miedzynarodowych na Uniwersytecie Warszawskim. W ksigzce wyraznie
wida¢ wiedze | doswiadczenie wykladowcey, szczegdlnie w sposobie prezentaciji
wielowymiarowej problematyki negocjacji. Jest to dzielo wysoce erudycyjne,
niezwykle gleboko osadzone w wielojezycznej literatwrze przedmiotu, chociaz
ta literatura nie jest rowna pod wzgledem naukowej wartosci. Mamy do czy-
nienia z dziefem bardzo kompletnym, prezentujgcym wszechstronne podejscie
do tematu, rozkladajgcym zagadnienia negocjacji na czynniki pierwsze.

(Prof. dr hab. Stanislaw Parzymies
z recenzji wydawniczej).
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